
 

Жарков Михаил Игоревич 

Желаемая должность: Менеджер по продажам 
Желаемый уровень дохода: 50 тыс. рублей 
 
Дата рождения: 27.03.1985 
Проживание: г. Санкт-Петербург, м. «Лесная» 
Готов к командировкам.  
 
Контактная информация: 
Телефон: +7 (9хх) ххх-хх-хх  

Электронная почта: mvzharkov@ххх.ru 
 

Ключевые знания и навыки: 
 Опыт поиска и привлечение клиентов; 

 Знание технологий продаж, умение вести переговоры; 

 Организаторские способности, коммуникабельность. 

 

Опыт работы: 
06.2012 – по настоящее время Менеджер по продажам   
ООО «Дир-Сити» (www.deercity.com), г. Санкт-Петербург 
Сфера деятельности компании: деревообработка 

 Составление плана продаж и его выполнение; 

 Подготовка коммерческих предложений; 
 Поиск и привлечение клиентов; 

 Проведение переговоров, составление и подписание договоров; 

 Составление отчетности. 
Достижения:  

 В 2014 году привлек двух крупных клиентов, что позволило увеличить продажи на 30%; 
 Упростил систему документооборота, что привело к увеличению количества сделок на 15%. 

 
08.2007–05.2012 Менеджер по продажам   
ООО «Маркус» (www.markus.com), г. Санкт-Петербург 
Сфера деятельности компании: продажа электронной техники и программных решений для бизнеса 

 Поиск и привлечение клиентов; 

 Поддержание, ведение и пополнение клиентской базы; 

 Составление договоров, отчетность. 
Достижения: разработал систему привлечения клиентов, что привело к расширению клиентской базы и увеличению прибыли 
на 20%. 

 
03.2005–06.2007 Продавец-консультант   
 ООО «Монолит» (www.monolitspb.com), г. Санкт-Петербург 
Сфера деятельности компании: магазин по продаже строительных материалов 

 Продажа товаров и консультирование клиентов; 

 Ведение кассовой документации. 
 

Образование: 
2013 Русская школа управления, г. Санкт-Петербург 
Курс «Управление продажами: тактическое, стратегическое, клиентоориентированное», удостоверение  
2007 Российский государственный педагогический университет им. А.И. Герцена, г. Санкт-Петербург 
Институт экономики и управления, специальность: «Маркетинг», высшее образование, диплом 
 

Дополнительная информация: 
Иностранные языки: английский язык – продвинутый уровень (C2). 
Знание ПК: уверенный пользователь MS Office; Консультант+; СЭД. 
Водительское удостоверение: категории B, стаж вождения 9 лет. 
 


