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Êóðñ ïðåäñòàâëÿåò ñîáîé îáçîð îñíîâíûõ òåì ñîâðåìåííîé ïîâåäåí÷åñêîé ýêîíîìèêè.
Èñïîëüçîâàíèå ïñèõîëîãè÷åñêè äîñòîâåðíûõ ïðåäïîñûëîê â ýêîíîìè÷åñêîì àíàëèçå ïîç-
âîëÿåò íå òîëüêî óëó÷øàòü îáúÿñíÿþùóþ ñèëó ýêîíîìè÷åñêîé òåîðèè, íî è ïðåäëàãàòü
áîëåå ýôôåêòèâíûå ïðàêòè÷åñêèå ðåêîìåíäàöèè â îáëàñòè ïðîãðàìì ðàçâèòèÿ è ñîöè-
àëüíîé ïîëèòèêè. Çà ïîñëåäíèå 20 ëåò ýòî íàïðàâëåíèå èññëåäîâàíèé ïðî÷íî âîøëî â
ìåéíñòðèì ýêîíîìè÷åñêîé íàóêè. Ïîìèìî ñîäåðæàòåëüíûõ èçìåíåíèé ýòî îòðàçèëîñü è
íà óðîâíå èíñòðóìåíòàðèÿ � âñå ÷àùå è ÷àùå ýêîíîìèñòû èñïîëüçóþò ýêñïåðèìåíòàëü-
íûå è êâàçè-ýêñïåðèìåíòàëüíûå ìåòîäû â ñâîèõ ðàáîòàõ. Ñëóøàòåëè êóðñà ïîñëåäîâà-
òåëüíî ïîçíàêîìÿòñÿ ñ îñíîâíûìè ðàçäåëàìè ïîâåäåí÷åñêîé ýêîíîìèêè, à òàêæå ïîëó÷àò
ïðåäñòàâëåíèå î âçàèìîäåéñòâèè ýêîíîìè÷åñêîé òåîðèè, ýêñïåðèìåíòàëüíûõ ìåòîäîâ, ñòà-
òèñòè÷åñêèõ íàáëþäåíèé â îáúÿñíåíèè ïîâåäåíèÿ ëþäåé. Òàêèì îáðàçîì, êóðñ ñî÷åòàåò
îñíîâíûå òåîðåòè÷åñêèå ìîäåëè è ýìïèðè÷åñêèå ðåçóëüòàòû.

Ïðåäïîëàãàåòñÿ, ÷òî ñëóøàòåëè çíàêîìû ñ ìèêðîýêîíîìèêîé, òåîðèåé èãð è ñòàòèñòè-
êîé.
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Ñîäåðæàíèå:

Òåìà 1. Ââåäåíèå. Ýêñïåðèìåíòû êàê ýìïèðè÷åñêèé èíñòðóìåíò: åñòåñòâåííûå, ëàáîðà-
òîðíûå, ïîëåâûå. Îáùèå ïðàâèëà ïðîâåäåíèÿ ýêñïåðèìåíòîâ. Ïðîáëåìû âíóòðåí-
íåé è âíåøíåé âàëèäíîñòè ýêñïåðèìåíòðîâ. Âîñïðîèçâîäèìîñòü ýêñïåðèìåíòàëüíûõ
ðåçóëüòàòîâ. Êðàòêàÿ èñòîðèÿ ïîâåäåí÷åñêèõ èññëåäîâàíèé. ¾Ñòàíäàðòíàÿ ìîäåëü¿
ýêîíîìè÷åñêîãî àãåíòà è âîçìîæíûå íàïðàâëåíèÿ îñëàáëåíèÿ ïðåäïîñûëîê: äèíàìè-
÷åñêàÿ óñòîé÷èâîñòü ïðåäïî÷òåíèé, ïðèíÿòèå ðåøåíèé â óñëîâèÿõ ðèñêà, ñîöèàëüíûå
ïðåäïî÷òåíèÿ.

1



Òåìà 2. Ïðåäïî÷òåíèÿ ñ òî÷êàìè îòñ÷åòà. Îæèäàåìàÿ ïîëåçíîñòü Íåéìàíà-Ìîðãåíøòåðíà
è ðåçóëüòàòû ëàáîðàòîðíûõ ýêñïåðèìåíòîâ. Ïàðàäîêñ Àëëå. Ôóíêöèÿ öåííîñòè Êàíåìàíà-
Òâåðñêè. Èçáåãàíèå ïîòåðü, âçâåøèâàíèå âåðîÿòíîñòåé, ýôôåêò îòðàæåíèÿ. Òî÷êè
îòñ÷åòà â áåçðèñêîâîì âûáîðå: ýôôåêò ïåðâîíà÷àëüíîé íàäåëåííîñòè. Ýìïèðè÷å-
ñêèå èññëåäîâàíèÿ ïðåäïî÷òåíèé ñ òî÷êàìè îòñ÷åòà. Áëèçîðóêîå èçáåãàíèå ïîòåðü.
Òî÷êè îòñ÷åòà êàê îæèäàíèÿ: ìîäåëü Êîçæåãè-Ðýáèíà.

Òåìà 3. Ñîöèàëüíûå ïðåäïî÷òåíèÿ. Ýêñïåðèìåíòàëüíûå ïðîâåðêè èãð äåëåæà. ¾Óëüòè-
ìàòóì¿ è ¾Äèêòàòîð¿. Ïðîáëåìà âíóòðåííåé âàëèäíîñòè ýêñïåðèìåíòîâ. Âîñïðèÿòèå
ñïðàâåäëèâîñòè èñõîäîâ. Òåîðèÿ èçáåãàíèÿ íåðàâåíñòâà. Ìîäåëü Ôåðà-Øìèäòà. Ýêñ-
ïåðèìåíòû ¾Äîâåðèå¿ è ¾Äàðîîáìåí¿. Ïîëîæèòåëüíàÿ è îòðèöàòåëüíàÿ âçàèìíîñòü.
Âçàèìíîñòü, îñíîâàííàÿ íà íàìåðåíèÿõ. Âçàèìíîñòü è òðóäîâûå êîíòðàêòû.

Òåìà 4. Ïðîñîöèàëüíîå ïîâåäåíèå è âíóòðåííÿÿ ìîòèâàöèÿ. Ó÷àñòèå â ïðîèçâîäñòâå îá-
ùåñòâåííûõ áëàã: ðåçóëüòàòû ëàáîðàòîðíûõ è ïîëåâûõ ýêñïåðèìåíòîâ. Ôåíîìåí àëü-
òðóèñòè÷åñêèõ íàêàçàíèé. Ýêîíîìèêà âîëîíòåðñòâà è áëàãîòâîðèòåëüíîñòè. Ìîäåëü
¾ò¼ïëîãî ñâå÷åíèÿ¿ (warm glow). Âçàèìîäåéñòâèå âíåøíèõ ñòèìóëîâ è âíóòðåííåé
ìîòèâàöèè. Ôåíîìåí âûòåñíåíèÿ âíóòðåííåé ìîòèâàöèè. Ðåïóòàöèîííàÿ ìîòèâàöèÿ
è ïðîñîöèàëüíîå ïîâåäåíèå: ìîäåëü Áåíàáó-Òèðîëÿ. Èäåíòè÷íîñòü è ñîöèàëüíîå äàâ-
ëåíèå.

Òåìà 5. Íåóñòîé÷èâûå ïðåäïî÷òåíèÿ è ìåæâðåìåííîé âûáîð. Èçìåðåíèå ìåæâðåìåííûõ
ïðåäïî÷òåíèé. Ìåæâðåìåííàÿ íåñîãëàñîâàííîñòü ïðåäïî÷òåíèé è ¾ñìåùåíèå ê íà-
ñòîÿùåìó¿. Ìîäåëü ðàöèîíàëüíîé çàâèñèìîñòè. Ïðîáëåìû ñàìîêîíòðîëÿ è íàèâíîå
ïîâåäåíèå. Ìîäåëü Î'Äîíîõüþ-Ðýáèíà. Ñïðîñ íà ìåõàíèçìû ñàìîêîíòðîëÿ. Ñáåðå-
æåíèÿ è ïîòðåáëåíèå ïðè íåóñòîé÷èâûõ ïðåäïî÷òåíèÿõ.

Òåìà 6. Ïðèëîæåíèÿ. Àðõèòåêòóðà âûáîðà, ïîäòàëêèâàíèå (nudging) è ñîöèàëüíûå ïðî-
ãðàììû. Ïîâåäåí÷åñêèå ëîâóøêè áåäíîñòè è ýêîíîìèêà ðàçâèòèÿ. Ñâÿçü êîãíèòèâ-
íûõ ñïîñîáíîñòåé ñ õàðàêòåðèñòèêàìè ýêîíîìè÷åñêèõ ïðåäïî÷òåíèé. Ãëîáàëüíûå
ðàçëè÷èÿ â ïðåäïî÷òåíèÿõ. Ôîðìèðîâàíèå ïðåäïî÷òåíèé è êóëüòóðíûå ðàçëè÷èÿ.

(Ïðîãðàììà íîñèò ïðåäâàðèòåëüíûé õàðàêòåð è ìîæåò íåçíà÷èòåëüíî èçìåíÿòüñÿ)
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Îò÷åòíîñòü:

Îñíîâíîé ôîðìîé ïðîìåæóòî÷íîé îò÷åòíîñòè ÿâëÿþòñÿ äîìàøíèå çàäàíèÿ. Â ðàì-
êàõ äîìàøíèõ çàäàíèé ñòóäåíòû äîëæíû áóäóò ðåøàòü çàäà÷è, îòâå÷àòü íà êà÷åñòâåííûå
âîïðîñû, à òàêæå ãîòîâèòü ðåöåíçèè íà èññëåäîâàòåëüñêèå ñòàòüè. Ïðîìåæóòî÷íàÿ êîí-
òðîëüíàÿ ðàáîòà è èòîãîâûé ýêçàìåí ïðåäñòàâëÿþò ñîáîé íàáîð îòêðûòûõ âîïðîñîâ è
çàäà÷ ïî âñåì ïðîéäåííûì òåìàì êóðñà.

• Ïðîìåæóòî÷íàÿ êîíòðîëüíàÿ ðàáîòà � 25%

• Äîìàøíèå çàäàíèÿ � 25%

• Èòîãîâûé ýêçàìåí � 50%

• (Áîíóñ) Research proposal � 10%

Äëÿ ïîëó÷åíèÿ îöåíêè ¾îòëè÷íî¿ íåîáõîäèìî íàáðàòü 80% áàëëîâ ïî êóðñó, ¾õîðîøî¿
� 60% áàëëîâ, óäîâëåòâîðèòåëüíî � 40% áàëëîâ.

Ëþáûå íàðóøåíèÿ íîðì àêàäåìè÷åñêîé ýòèêè, â òîì ÷èñëå ïëàãèàò, íåñàìîñòîÿòåëü-
íîå âûïîëíåíèå äîìàøíèõ è êîíòðîëüíûõ ðàáîò ïî êóðñó, èñïîëüçîâàíèå çàïðåùåííûõ
âñïîìîãàòåëüíûõ ìàòåðèàëîâ � ñ÷èòàþòñÿ íåäîïóñòèìûìè.
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